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I N T R O D U C T I O N
エ リ ア紹介 九州営業所

設立１５周年 広 州 新 同 大 電 子 有 限 公 司

九州営業所は、九州の玄関口である北九州市の小倉駅から
徒歩圏内に位置します。

北九州市は日本初のアーケード商店街である魚町銀天街や、古
くから市民の台所になっていた旦過市場など歴史を感じさせる
レトロな街並みが楽しめます。

またダンスコンテストやTGC等ののポップカルチャーの催事も
多く開催されている大変多様性に富む魅力的な街です。

九州営業所メンバーは北九州市に本社を置くTOTO社様との
取引に関する仕事を中心に、日々忙しく働いています。

TOTOミュージアムはスケルトンのウオシュレットが展示されて
おりとても勉強になりますよ。

北九州に来られた際は、藤井壮太八冠が王将戦で食べた美味し
い資さんうどん屋に先ずは行ってからご案内しますので皆さん
是非、お越しください！ 九州 Fさん寄稿

４月で入社から１年がたち少しずつ職場の環境に
も慣れてきました。異業種からの転職の為にお客
様とのやり取りや商品知識など初めて知ることが
多く、先輩社員の方々から教えて頂き日々勉強し
ております。今後は、日々の業務の中で生かして
行けるよう自分自身で整理し何が、お客様の為に
なるかを考え業務に取り組んでいきます。また商
社としての役割を意識しお客様に満足して頂ける
ように細即・誠実対応を心がけてゆきます。未熟
でありますが、今後ともご指導の程よろしく願い
致します。 大阪 Aさん 寄稿

体質
強化

スマイル
■２月テクニカルショー横浜展示会に出展しました。
■３月品質改善向上の為に新たに体制を補強しました。
■３月から営業技術の人員を東京、大阪で募集開始しています。

４２期下期の重点施策 社長メッセージ

先輩OBの方々や多くの関係者の皆様方の並々ならぬ努力により、幾多の荒波乗り越え広州工場は、設立１５

周年を迎える事が出来ました。インダクタ生産に加えトランス生産も開始、自動化設備導入など省力化の徹底
推進により、原価低減して競争力も向上し大手企業との取引も拡大してきています。

今後、更に急速に技術革新が進み、ニーズは益々多様化し、大きく変化して行くことが予測されます。

このように激変する環境下にあって広州工場は、変化を恐れず、常にチャレンジ精神を持ち、コイル生産で培わ
れたコア技術を活用し、新規分野での独自商品を企画開発し、更なる成長発展を目指して行きます。

広州工場は、今後ともモノづくりの原点を忘れず、次の３０周年に向かって関係者全員が心を合わせ全力で
邁進し社会貢献を進めて参りたいと考えています。 場は の

大阪 Nさん寄稿

４２期上期の３ケ月間の業績数字

工場外観写真 インダクター自動機 工場スタッフ集合写真

私の習いごと 料 理 教 室

時間的な余裕が出来ましたので、自分でも料理を作れるようになろうと思って約１年半前ぐらいから料理教
室に通い出しました。料理をすることに対しては、抵抗感や違和感があり避けていましたが、今では少しづつ
慣れてきています。何とか自分の得意料理を作れるようになりたいと考えています。 大阪 TTさん 寄稿

肉じゃが シラスのおろ
し和え、かきたま汁

普段、自分自身を振り返る機会は中々ないのでいい機会だと思いました。他の参加メンバーとは話す事が無い
ような内容の議論が出来た事も貴重な経験になりました。研修を通して学んだ事を忘れずに、所内及び他の営
業所間とのコミュニケーションを大切にしていきたいと思います。 東京 Mさん 寄稿

自分では気づいていなかった問題点や原因を見つける事ができました。それは仕事でもプライベートでも関係
する部分であり今後の人生をより良くする為にも受講して良かったと思います。本研修の目的の一つでもある
リーダーシップを発揮するには自分で判断し即決していく事が大事なので、忘れず続けたいと思います。

九州 ＫＭさん 寄稿

禁煙宣言（？）

２月にパシフィコ横浜で開
催 さ れ た テ ク ニ カ ル
ショーに自社工場のコイ
ル製品を中心にメディア
関連商品を出展しました。

寒い中ではありましたが
当社ブースにお立ち寄り
頂きました来訪客の方々
に感謝申し上げます。

Ｐ Ｅ Ｒ Ｆ Ｏ Ｒ Ｍ Ａ Ｎ Ｃ Ｅ 業績報告

T O P I C S 自己変革研修に参加

テクニカルショー横浜 ２月７日～９日

■「基本を徹底しよう！

①細即・誠実対応を徹底しよう！②ポジティブ思考で挑戦しよう！③向上心をもって磨き続けよう！
常にお客様に役立つことを志向し、成長と挑戦意欲をして、会社としても個人としても「限界突破」を
目指しましょう。

■ 重要施策と課題

①工場とのシナジーを徹底追及！②顧客面談活動の更なる活性化！③品質の総点検で顧客満足向上！
向こう10年での成長戦略の本丸は、広州工場との「シナジー拡大」です。シナジー効果を強化する為にも対外活
動でお客様の生の声を聞き、また品質改善活動により一層注力して参りましょう。

STAFF 社員紹介

①営業職のミッションは、対外活動に専念し顧客面談を活発化する事です。
②展示会の来訪客フォロー活動は選択集中とスピードアップが求められます。
③優先順位を決め見込みの無い先を削除してメリハリを付ける事は大切です。
④出展企業へのPR訪問や電話利用によるダイレクトコール活動も大切です。
⑤過去のコンタクト先への再アプローチや過去人脈を駆使し対外活動下さい。

新規拡販営業 取組強化

筑前煮、南蛮漬けキャベツ
とかにかまのマヨポン和
えなめこの味噌汁

本講座を通して、副流煙による周囲への悪影響をから非喫煙者の前で吸わないよう再認識して生活を送り
たいと思います。又、タバコ１本が自分の寿命を約50分も削っているとは知りませんでした。自身の健康も
考え、禁煙を検討したいと思います。 九州 YMさん 寄稿
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